
课题 课程内容 价值 课时 课程类型 环境

上午 开班 早会小拓展 分组及班委竞选，打破坚冰 2 必修 教室

下午 初识外贸与电子商务 初识电商外贸
对外贸大环境和电子商务的发展现状有一个框架性

的认识
2 必修 教室

跨境B2B平台操作秘籍 熟悉阿里巴巴平台操作 4 必修 机房

产品的发布技巧与橱窗产品

运用
关键词收集、产品信息描述及发布、橱窗运用 4 必修 机房

玩转P4P 网站流量产品应用 2 必修 机房

上机实战与案例分析 实际发布产品及分析 2 必修 机房

上午 外贸实战流程 外贸实战解析 掌握外贸流程，实际案例剖析，关注实际细节 4 必修 教室

下午 客户沟通与谈判技巧 访客营销与客户谈判技巧 买家沟通与谈判技巧 4 必修 教室

上午 培训测评 检测学习成果 4 必修 教室

下午 结业典礼 褒奖优秀，促进就业 4 必修 教室

上午 直达RFQ 直击海外买家 4 选修 教室

下午 如何开发新客户&SNS 开发客户工具及方法 4 选修 教室

上午 参展实务 参展实战技巧 展前、展中、展后实际操作 4 选修 教室

下午 职场心态 正确认知业务、销售岗位 2 选修 教室

上午 职业生涯规划 职业规划，促进就业 2 选修 教室

下午 商务礼仪 从外到内的整体提升 2 选修 教室
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